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本日の内容本日の内容

平成17年3月期中間決算について
今後の事業展開について
平成17年3月期業績見通しについて

このプレゼンテーション資料には、平成16年11月5日現在の将
来に関する前提・見通し・計画に基づく予測が含まれています。
世界経済・競合状況・為替の変動等にかかわるリスクや不確定
要因により、実際の業績が記載の予測と大幅に異なる可能性が
あります。



平成17年3月期

中間決算について
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売上高11.7％増、経常利益8.7％増売上高11.7％増、経常利益8.7％増
（単位：百万円）

４５０.２％増１０特別利益

１２.１％増５１１４５６中間（当期）純利益

６.４％増３８１３５８法人税等

９.６％増８９２８１４税引前中間（当期）利益

３３.８％減１０１５特別損失

８.７％増９０１８２９経常利益

１２.５％増６３５６営業外費用

１１５.４％増２８１３営業外収益

７.５％増９３７８７２営業利益

１８.２％増６６１５５９販売費及び一般管理費

１１.６％増１,５９８１,４３２売上総利益

１１.７％増１１,１８５１０,０１４売上原価

１１.７％増１２,７８３１１,４４６売上高

前年同期比
平成17年3月期
中間期

平成16年3月期
中間期
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在籍者数は前年同期比11.2％増在籍者数は前年同期比11.2％増

１１.２％増２５１,５１８２２６,２７６合計

１９.３％増９５,６５７８０,１８９スクール部門計

４.６％増８,６８９８,３０６その他スクール

１３.９％増２５,８１８２２,６７４テニススクール

２４.３％増６１,１５０４９,２０９スイミングスクール

６.７％増１５５,８６１１４６,０８７フィットネス部門計

前年同期比
平成17年3月期
中間期

平成16年3月期
中間期

部門別在籍者数の状況（単位：名）

スイミングスクール会員の増加要因としては、トーア沼津クラブ
の営業継承が大きい。

テニススクール会員の増加要因としては、ふじみ野クラブの出店
が大きい。
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60歳以上は19.3％、女性は58.7％60歳以上は19.3％、女性は58.7％

年代別構成比

2.1%

20.3%

24.2%

17.6%

16.5%

19.3%

性別構成比

41.3%

58.7%

男性

女性

10代

20代

30代

60歳以上

50代

40代

フィットネスクラブ会員年代別・性別構成比（平成16年9月末）
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スクール部門が好調14.2％増スクール部門が好調14.2％増
部門別売上高の状況（単位：百万円）

１１.７％増１２,７８３１１,４４６売上高合計

１８５.１％増２２７その他売上高

４３.１％増２１９１５３業務受託

１１.０％増１２,５４２１１,２８５スポーツ施設売上高計

３１.３％増７８８６００その他クラブ収入

１１.５％増８３２７４６プロショップ部門計

１４.２％増３,５７８３,１３３スクール部門計

１４.７％増３７４３２６その他スクール

１４.５％増１,２９８１,１３４テニススクール

１３.９％増１,９０６１,６７２スイミングスクール

７.９％増７,３４２６,８０５フィットネス部門計

前年同期比
平成17年3月期
中間期

平成16年3月期
中間期
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計画通り5クラブの出店を完了計画通り5クラブの出店を完了

長野県松本市スポーツクラブ ルネサンス松本平成16年6月

ジム、スタジオ、プール、テニスコート2面、ショップ、温浴設備、他

東京都西東京市スポーツクラブ ルネサンス東伏見平成16年4月

ジム、スタジオ2面、プール、ショップ、温浴設備、他

備考施設構成

ジム、スタジオ、プール、テニスコート2面、ショップ、温浴設備、他

広島市安佐南区スポーツクラブ ルネサンス緑井平成16年10月

他社からの継承ジム、スタジオ、プール、ショップ、他

福岡県春日市スポーツクラブ＆スパ ルネサンス春日平成16年10月

ジム、スタジオ、プール、ショップ、温浴設備、他

静岡県沼津市スポーツクラブ ルネサンストーア沼津平成16年7月

所在地クラブ名出店年月

平成17年3月期の出店状況
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7772合計

11フランチャイズ

44業務受託

7267直営クラブ計

22テニスクラブ・スクール

55スイミングクラブ

6560スポーツクラブ

H17/3H16/3

直営72、受託・FC5、計77クラブに直営72、受託・FC5、計77クラブに

平成17年3月期出店
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既存クラブの売上高は0.6％増既存クラブの売上高は0.6％増

０.６％増既存クラブ

１１.０％増全クラブ

前年同期比

売上高の動向

０.１％増既存クラブ

１１.２％増全クラブ

前年同期比

期末在籍者数の動向

※平成15年3月以前に営業を開始したクラブのうち、閉鎖したクラブを
除いたクラブを既存クラブとしています。
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既存クラブは前年同期を上回って推移既存クラブは前年同期を上回って推移

▲ 3.0

▲ 2.0

▲ 1.0
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03/4 5 6 7 8 9 10 11 12 04/1 2 3 4 5 6 7 8 9

在籍者数 売上高

既存クラブの売上高・在籍者数月別前年同期比推移

ショップ売上が前年同期比▲13.6％
その後は改善

イベント収入等
会費外収入が増加



今後の事業展開について
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メディカルフィットネス会員制度導入メディカルフィットネス会員制度導入

ルネサンス両国にて医療機関と提携「メディカルフィット
ネス会員制度を導入

ドクターの処方箋に基づくトレーニング

定期的な「健康診断」と「健康相談」で、健康状態とト
レーニング方法の双方をチェック
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介護予防ビジネスへの取り組み介護予防ビジネスへの取り組み
2004年度の介護保険の給付費は5兆5千億円、導入から4年で1.7倍に急増。

2025年には20兆円と推計、保険財政の悪化が懸念されている。

厚生労働省は、2006年4月実施に向け介護保険制度の見直しに着手。

「新・予防給付」は2009年度までに体制の整った市町村から順次導入。

フ
ィ
ッ
ト
ネ
ス
事
業

介

護

事

業

介護予防ビジネス

①シニアマンション
での介護予防

②パワーリハビリ
テーション

③介護施設との共同出店



平成17年3月期業績見通しについて
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売上高11.0％増、経常利益12.5％増を見込む売上高11.0％増、経常利益12.5％増を見込む

３３.３％減１０.００１５.００1株当たり配当金（円）※

１２.４％減６３.４７７２.４３1株当たり当期純利益（円）

１７.９％増１,２００１,０１７当期純利益（百万円）

１２.５％増２,１００１,８６６経常利益（百万円）

１４.０％増２,２６０１,９８１営業利益（百万円）

１１.０％増２６,２００２３,６０３売上高（百万円）

前年同期比平成17年3月期平成16年3月期

※平成16年3月期の1株当たり配当金については、上場記念配当5円を
含んでいます。

平成17年3月期業績の見通し
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平成19年3月期経常利益率10％を達成平成19年3月期経常利益率10％を達成
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単位：百万円

今後3ヵ年の見通し
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経験価値指数ランキングで30位に経験価値指数ランキングで30位に

日経リサーチによる代表的な小売業・サービス業500ブラン
ドの魅力度調査（ストア＆サービスブランド500）の結果、
スポーツクラブルネサンスは、「経験価値指数」の利用経験
者スコアランキングにおいて30位にランキングされました。

「経験価値指数」とは店舗やサービスを利用することに
よって得られる経験や体験を数値化したものであり、このラ
ンキングは、総合ランキングとは別に、そのブランドの利用
経験者のみのスコアを集計したものです。

スポーツクラブルネサンスは、実際に利用していただいた
お客様に高い評価をいただいております。
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ルネサンスのブランドビジョンルネサンスのブランドビジョン

Ｒｅ-Ｙｏｕ

わたしたちルネサンスは、あなたの生まれ変わりを応援します。
あなたがルネサンスすることを「Ｒｅ-Ｙｏｕ」と呼びます。
そして、あなたのそばにいつもスポーツの専門知識と

ホスピタリティ・マインドあふれるルネナビゲーターがいます。
わたしたちが、あなたの目的地までご案内します。
さあ一緒に、「あなたのルネサンス」を実現しましょう。

顧客満足顧客満足

ルネナビゲーター宣言
ルネサンスは、わたしたちスタッフを「ルネナビゲーター」と呼びます。
お客様ひとり一人が目指す生まれ変わりを実現するために、
スポーツの専門知識とホスピタリティ・マインドあふれる対応で

お客様をナビゲーションします。
お客様のそばにいて、目的地までご案内するのが、
わたしたち「ルネナビゲーター」の使命です。

わたしたちはお客様のルネサンスを一緒に実現します。


